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Le titulaire de ce diplome exerce ses activités dans le secteur du commerce de biens
ou de services. Les entreprises commerciales concernées : concessionnaires, agences
immobiliéres, grossistes. Les entreprises de services (vente de prestations : entretien,
location assurance), les entreprises de production qui fabriquent et commercialisent des biens de
consommation courante, de petits équipements, des fournitures industrielles.
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o Etre organisé, rigoureux
o Se montrer autonome
o Accepter une organisation du travail et des plages horaires variables
o Faire preuve d’aisance relationnelle
o Etre volontaire et motive.
Domaine professionnel Domaine général
o Préparation et suivi de l'activité Mathématiques,
commerciale Frangais Histoire-géographie
o Négociation vente Anglais

Education artistique
Education physique et sportive.

o Connaissance du cadre économique et
juridique de l'activité professionnelle
o Une période de formation en entreprise

O O O O O

de 22 semaines réparties en 6 périodes L’acquisition de bases solides en

sur les 3 ans. enseignement général permet au titulaire du
o Ces stages servent de support a un bac pro d’accéder aux filieres post-bac

dossier professionnel évalué a BTS NRC (Négociation Relation Clientéle).

I'occasion d’épreuves orales en fin de

formation.

Le titulaire d’'un bac professionnel vente postulera pour des emplois de :
Téléprospecteur, télévendeur, chargé de prospection ou de clientéle, attaché commercial, vendeur
démonstrateur, représentant...

Sur dossier d’orientation établi au collége
Affectation informatisée en fonction des résultats de I'éléve et des places disponibles.
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